Schnell und sicher

in die erfolgreiche Se\bsténd'\gke'\t.




Willkommen bei

pizza

¥y boy

1992 entstand die erste Filiale in Leverkusen und entwickelte sich in kiirzester Zeit } , y &
zu einer bekannten GroBe in der Region. Mit iiber 25 Systemgastronomie-Filialen in \’-‘
Deutschland gehort pizzaboy zu den Etablierten in der Branche. Was unterscheidet ‘ & 8 g
—~
aber pizzaboyvon den anderen? Mit Sicherheit die ausgefallenen und viel- \
&

faltigen Gerichte, die auBergewohnliche Qualitat und Frische der Speisen _ v
und nicht zuletzt der sympathische und zuverldssige Service. Damals wie 1
heute und auch in Zukunft setzen wirimmer neue Trends und geben
unser Bestes fiir unsere Kunden und Partner. ‘ <
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..bekannt und geschiitzt! Yyt

Wir gehéren zu den Top-Systemgastronomie-Unter- ™ Wieshaden- Bibrich iy {
. . " Mainz - Mombach | Oberstadt
nehmen mit einem hervorragenden Image und einem .
. ¥ parmstadt ﬂ
hohen Bekanntheitsgrad an den vorhandenen Standor-
ten. Unverwechselbar ist die Qualitat unserer vielfalti- -
-~
gen, frischen Speisen und auch unsere optische Darstellung ~,
unterscheidet sich eindeutig vom Wettbewerb.

Die Marke Pizzaboy ist natiirlich geschiitzt. /
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Produkte, Qualitat, Service

.. alles auBer gewdhnlich!

Wir haben uns einen Stempel aufgedriickt: das Pizzaboy-Qualitétssiegel.

Damit garantieren wir eine frische Zubereitung auf Bestellung und verwenden beispiels-weise
keine komplett vorgefertigten Gerichte. Doch damit nicht genug - auch unsere

Lieferanten sorgen nur fiir das Beste. Und viele unserer Saucen und Zutaten sind hausgemacht und
damitimmer frisch. Das ist garantierte Pizzaboy-Qualitat.

Was unterscheidet aber Pizzaboy von den anderen? Mit Sicherheit die ausgefallenen und vielfaltigen
Gerichte, die auBergewohnliche Qualitat und nicht zuletzt der sympathische und zuverlassige Service.




Partner von Pizzaboy

.. erfolgreich von Anfang an!

Sicherheit steht bei Pizzaboy an erster Stelle, deshalb beraten und unterstiitzen wir Sie von der 1. Stunde an.

Auswahlund Analyse des neuen Standortes, von geeigneten Raumlichkeiten, die Planung und UmbaumaBnahmen sowie
Inneneinrichtung und AuBenwerbung. Und damit der Eréffnungstag auch erfolgreich wird, stellt Pizzaboy ein wirksames
Marketing- und Werbekonzept zur Verfiigung - inklusive des Internet-Onlineportals. Eine geschulte Einarbeitung und unser
ausfihrliches System-Handbuch geben lhnen die notwendige Routine - auch fiir ihre Mitarbeiter.

ausreichendes Eigenkapital

Voraussetzungen

... das bringen Sie mit!

kaufmannische, betriebswirtschaftliche
Vorkenntnisse

Sie denken und handeln unternehmerisch, haben Erfahrungin der Gastronomie

kaufmannische Kenntnisse und vorzugsweise
Erfahrung in der Gastronomie. Selbstandigkeit ist
ihr groBer Wunsch und Sie wissen wie man
Mitarbeiter motiviert und kundenorientiert agiert.

Beherrschung der deutschen Sprache

Mindestalter 20 Jahre
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unternehmerisches Denken und Handeln

Business-Mooelle
..Wir haben viel zu bieten!

Unser Pizzaboy-Partner-System ist sehr flexibel. Abgestimmt auf ihre Investitionen und Anspriiche sowie auf Laden-
groBe und Standort konzipieren wir gemeinsam ihrindividuelles Geschaftsmodell.

FallsSieinihrer Filiale Asia-Gerichte anbieten, werden

— mit/ohne

' ) ausschlieBlich original asiatische Zutaten verwendet
Asia und von asiatischen Kéchen zubereitet.

't/ h Ob nur Lieferservice oder mit Restaurant entscheiden
)—I I I—( mit/ohne Sie. Wir beraten Sie, denn beide Business-Modelle sind
Restaurant bei Pizzaboy erfolgreich.




Zahlen und Fakten

.. mituns konnen Sie rechnen!

Damit sich die Selbstandigkeit auch finanziell lohnt, spielen Investitionen, Finanzierung und laufende Kosten eine
wichtige Rolle. Umsatz und Gewinn erfordern ein hohes MaB an Planung, Kalkulation und Weitsichtigkeit. Mit unserer
Liquiditats- und Rentabilitatsplanung haben Sie die Zahlen von Anfang an im Blick. Profitieren Sie von unserem Netz-
werk aus Lieferanten und Partnern.

Beispiel Investitionskosten (ohne Restaurant)

UmbaumaBnahmen ca.EUR 40,000
Abhéngig von GroBe und vorhandenem Objektzustand ' ’
Ausstattung 8.000
Einrichtungsgegenstande/Kleinmaterial ca. 8.000 ca.EUR
Kiicheneinrichtung 62.000
Warenlager
ca.EUR 5.000
Erstausstattung Waren, Verpackungen
AuBenwerbung
) ca.EUR 4.000
AuBenwerbung und Fensterbeschriftungen
Personalausstattung
) ca.EUR 1.500
Bekleidung
Werbung / Marketing
. . . ca.EUR 4.000
Hauptkarten, Aktions-/Erdffnungsfolder, Internetprasenz
Fahrzeuge
. . ca.EUR 4.500
3 Fahrzeuge (Anzahlung Leasing), Fahrzeugbeschriftungen
IT-Equipment / Kassensystem EUR 5.000
Gesamt-Investition (netto) ca.EUR 141.500

Beispiel laufende Filialkosten

Umsatz 100% EUR 80.000
Wareneinsatz/Verpackungen 28% EUR 22.400
Personal-/KFZ-Kosten 38% EUR 30.400
Mietkosten 4% EUR 3.200
Energiekosten 3% EUR 2.400
Werbekosten 3% EUR 2.400
Lizenzgebiihr 2% EUR 1.600
Sonstiges 7% EUR 5.600

Rohgewinn 15% EUR 12.000



INerbung und Marketing

.. damit Sie erfolgreich sind!

Werbekampagnen und Marketingkonzepte sind aufwendig und kostspielig - mit allen notwenigen Werbemitteln wer-
den Sie regelmaBig bestens versorgt - vom ersten Tag an. Unsere Werbung und unsere Internetprasenz sind einzigartig
und heben sich vom Wetthewerb deutlich ab - unser Slogan ,,und essen macht spaB“ ist bekannt. Das Pizzaboy-Online-
Bestellsystem verfiigt iber die neueste Entwicklung
in Verbindung mit einem unverwechselbarem Design.
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Unternelwen Pizzaboy

.50 geht es weiter!

Dieser Folder gibt Ihnen erste Informationen tiber unser lukratives und erfolgreiches Partner-System und hat ihr
Interesse geweckt? Sie méchten mehr {iber Pizzaboy wissen und uns kennenlernen? Um ihre Chancen fiir eine neue
Pizzaboy-Filiale in der ersten Phase zu bewerten, werden wir ihnen einige vertrauliche Formulare senden, die wir
selbstverstandlich ausschlieBlich intern behandeln. Nehmen Sie einfach Kontakt mit uns auf und fordern Sie unsere
weiteren Unterlagen unverbindlich an.

Fiir Ihren Startin die Selbstandigkeit bietet Ihnen Pizzaboy eine starke Marke mit erfolgreichen Produkten, eine um-
fassende Werbestrategie sowie ein hewahrtes systemgastronomisches Konzept. Als Partner von Pizzahoy erhalten Sie
von Anfang an Unterstiitzung, Beratung und Betreuung sowie beste Einkaufskonditionen.

Werden Sie Partner in einer starken Gemeinschaft von System-Gastronomen - werden Sie ein Teil von Pizzaboy!

KONTAKTAUFNAHME

Nehmen Sie Kontakt per Email unter partner@pizzaboy.de auf. Wir stellen ihnen die weite-
ren Unterlagen zur Verfiigung. Nach positiver Priifung werden wir unser erstes persénliches
Kennenlern-Gesprach fiihren.

PROJEKTPLANUNG

Die Arbeit beginntund wir gehen in's Detail. Wir zeigen ihnen den Tagesablauf in einer Filiale.
Stimmen die geeigneten Business-Modelle ab, sprechen iiber Standort, Investitionen, Busi-
nessplan und Finanzierung. Unsere Checkliste ist dabei ein hilfreiches Mittel.

VERTRAGSABSCHLUSS

Alle Detailssind geklart und die Finanzierung steht, es fehlen nur noch die Unterschriften zur
Karriere. Die Realisierung der neuen Pizzaboy-Filiale startet. Wir begleiten Sie in eine erfolg-
reiche Zukunft.

' Nehmen Sie Kontakt Pizza Boy Consulting GmbH -
2 s auf per Email unter Aachener StraBe 1025 p'zﬁgeﬂ M!h?sgv
S
r’\éo* og partner@pizzaboy.de 50858 Kéln
“PARTNERY



